Correction des exercices supplémentaires

TD 1 : La prévision des ventes (p. 60)

1. Représentez graphiquement la série.
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Évolution des ventes trimestrielles de la société Styl Frais


Remarque
Les données représentent l’évolution des chiffres d’affaires de la société ; seule une courbe est envisageable.

2. Calculez les taux de variation annuels du chiffre d’affaires et commentez brièvement les résultats.

	Années
	N/N+1
	N+1/N+2
	N+2/N+3
	N+3/N+4
	N+4/N+5

	Taux
de variation
du CA
	820 000 - 800 000 /800 000 × 100 = 2,50 %
	3,66 %
	5,88 %
	2,22 %
	3,26 %


Les chiffres d’affaires de la société Midi Fleurs augmentent peu mais de manière assez régulière, on peut donc utiliser la méthode des points moyens pour faire une prévision des ventes.

3. Déterminez par la méthode des points moyens les chiffres d’affaires prévisionnels pour N+6 et N+7. Justifiez l’utilisation de cette méthode de prévision.

Calcul des coordonnées des points moyens :

M1

Coordonnées de l’abscisse = (1 + 2 + 3) / 3 = 2.

Coordonnées de l’ordonnée = (800 000 + 820 000 + 850 000) / 3 = 823 333,33.

M2

Coordonnées de l’abscisse = (4 + 5 + 6) / 3 = 5.

Coordonnées de l’ordonnée = (900 000 + 920 000 + 950 000) / 3 = 923 333,33.

Détermination de la droite de tendance

Système d’équation à résoudre :

823 333,33 = 2 a + b

923 333,33 = 5 a + b

Résolution par soustraction
923 333,33 = 5 a +b
-

823 333,33 = 2 a + b

On obtient donc

100 000 = 3 a     soit
a = 33 333,33   et
b = 756 666,66   d’où
Équation de la droite de tendance

y = 33 333,33 × + 756 666,66

Prévision pour N+6

y = 33 333,33 × 7 + 756 666,66 = 989 999,97

Prévision pour N+7

y = 33 333,33 × 8 + 756 666,66 = 1 023 333,3

Les ventes prévisionnelles de la société Midi Fleurs sont de 989 999,97 € pour N+6 et de 1 023 333,3 pour N+7.

Compte tenu de la régularité des ventes, la méthode des points moyens est la méthode de prévision la mieux adaptée.

TD 2 : La saisonnalité des ventes (p. 60)

Réponses aux questions

1. Représentez graphiquement les ventes trimestrielles de bûches glacées.
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2. Sur ce graphique, mettez en évidence les pointes et les creux d’activité.

3. Calculez les coefficients saisonniers trimestriels et commentez vos résultats.

	Années
	Trimestre
1
	Trimestre
2
	Trimestre
3
	Trimestre
4
	Moyenne des

moyennes

trimestrielles

	N
	16 000
	12 000
	11 000
	75 000
	

	N+1
	20 000
	7 500
	8 000
	85 000
	

	N+2
	15 000
	7 500
	8 000
	80 000
	

	Moyennes trimestrielles
	17 000
	9 000
	9 000
	80 000
	28 750

	Coefficients saisonniers trimestriels
	0,591
	0,313
	0,313
	2,782
	


Commentaire : les coefficients saisonniers confirment la forte saisonnalité des ventes de bûches glacées. Les creux d’activité se situent sur les trois premiers trimestres alors que l’on note une pointe d’activité au quatrième trimestre : cela s’explique par le fait que les bûches glacées sont principalement consommées au moment des fêtes de fin d’année (Noël et jour de l’an).

4. Que pourrait faire la société Styl Frais pour augmenter les ventes lors des creux d’activité ?

Pour augmenter les ventes lors des premier, deuxième et troisième trimestres, la société Styl Frais pourrait :

– proposer des promotions ;

– organiser des dégustations ;

– lancer des produits adaptés à la fête de Pâques, fête des Mères et fête des Pères, Saint-Valentin…

TD 3 : Des solutions pour pallier 
la saisonnalité des ventes (p. 60)

Réponses aux questions

1. Quelles sont les périodes de pointe d’activité pour les fabricants de jouets ?

La demande de jouets est saisonnière. Elle connaît deux pointes d’activité :

– en été avec notamment les jeux de plage : 15 % des ventes ;

– en hiver pour Noël : 75 % des ventes.

2. Que font les fabricants de jouets pour pallier cette saisonnalité ?

Pour pallier cette saisonnalité des ventes, les entreprises diversifient leur production pour rentabiliser leur appareil de production. Par exemple, Smoby, en plus de produire des jouets, fabrique des emballages plastiques.

3. Quelles sont les conséquences de la saisonnalité des ventes sur l’organisation des entreprises ?

Les entreprises doivent s’organiser en prenant en compte leur demande saisonnière ; pour cela, elles doivent :

– avoir des capacités de stockage importantes ;

– adapter leurs quantités produites en fonction de la demande ;

– embaucher de la main-d’œuvre temporaire pour les tâches sans compétences particulières ;

– sous-traiter leur production.

Creux d’activité aux premier, deuxième et troisième trimestres





Pointes d’activité au quatrième trimestre
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		La prévision des ventes selon la méthode des points moyens

		Années		N		N+1		N+2		N+3		N+4		N+5

		CA en €		800,000		820,000		850,000		900,000		920,000		950,000

		Point moyens				M1						M2

		Coordonnées de l'abscisses				0						0

		Coordonnées des ordonnées				823333.333333333						923333.333333333

		Détermination de l'équation de la droite de tendance

		1- Représentez graphiquement la série.

		- Calculez les taux de variation annuel du chiffre d'affaires.

		Années				2000/2001		2001/2002		2002/2003		2003/2004		2004/2005

		CA en		800000		820000		850000		900000		920000		950000

		Taux de variation				2.50%		3.66%		5.88%		2.22%		3.26%

		- Déterminez par la méthode des points moyens les chiffres d'affaires prévisionnels pour 2006 et 2007. Justifiez la méthode employée.

		1er point moyen

		M1 (

		4- Vérifiez graphiquement votre prévision.
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		Ventes de bûches glacées

		Années		Trimestre 1		Trimestre 2		Trimestre 3		Trimestre 4

		2003		16,000		12,000		11,000		75,000

		2004		20,000		7,500		8,000		85,000

		2005		15,000		7,500		8,000		80,000		Moyenne des moyennes trimestrielles

		Moyennes trimestrielles		17,000		9,000		9,000		80,000		28,750

		Coefficients saisonniers trimestriels		0.5913		0.3130		0.3130		2.7826

		Années		Trim 1  03		Trim 2  03		Trim 3  03		Trim 4  03		Trim 1  04		Trim 2  04		Trim 3  04		Trim 4  04		Trim 1  05		Trim 2  05		Trim 3  05		Trim 4  05

				16,000		12,000		11,000		75,000		20,000		7,500		8,000		85,000		15,000		7,500		8,000		80,000



&F

Page &P



BUCHES

		



Mois

Ventes en €       .

Évolution des ventes trimestrielles de la société Styl Frais




